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Tammi-kesäkuun pääkohdat

• Kasvu jatkui, kannattavuus parani ja kassavirta 
oli vahva

• Ruotsin liiketoiminta kehittynyt suunnitelmien 
mukaisesti yritysostojen jälkeen

• Yhtiökokoustuotteen menestys tuki kasvua

• Sijoittajat vaativat pörssiyhtiöiltä yhä vahvemmin 
läpinäkyvyyttä, monet suuret pörssiyhtiöt 
aktivoituneet yksityissijoittajien palvelussa

• Haastava makrotaloustilanne heijastui 
projektimyyntiin

Liikevaihdon kasvu 40,4 % 
(13,4 %)

EBITA-% 9,7 % (6,7 %)

Jatkuvan liikevaihdon 
osuus 56,6 % (53,1 %)
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Osakeanalyysi

• Tilausanalyysisopimusten lukumäärä kasvoi 11 % 

• Liikevaihto kasvoi ja kannattavuus oli hyvällä 
tasolla

• Ruotsin panostukset ja projektimyynnin 
heikkous painoivat kannattavuutta

• Ruotsissa ensimmäisiä sopimuksia, Suomessa 
sopimuksia voitettu nykyisistä listayhtiöistä

• Sampon tilaama laaja tutkimusraportti osoitus 
Inderesin toimintamallin hyödyistä myös 
suurissa yhtiöissä

• Asiakaspoistuma on pysynyt pienenä, 
asiakasyhtiöihin kohdistuneet ostotarjoukset 
heikentävät kasvunäkymää

• Inderes-yhteisön jäsenmäärä oli vakaa Q2:lla
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Tapahtumat

• Liikevaihto kasvoi erittäin vahvasti ja 
kannattavuus oli hyvällä tasolla

• Financial Hearings ja Streamfabriken -
yrityskaupat tukivat kasvua

• Yhtiökokousten tapahtumatuotannoissa vahvaa 
kasvua, laajentuminen tuotantojen 
kokonaisvastuuseen tuottanut tulosta

• Osavuosikatsausten tapahtumatuotannot 
kasvoivat

• Osa asiakkaista palannut kokonaan fyysisiin 
tapahtumiin, mikä vaikuttanut negatiivisesti 
kysyntään IR-tapahtumien ulkopuolella

• Makrotalouden heikkous ohjannut osaa 
asiakkaista edullisempiin 
tuotantovaihtoehtoihin



IR-ohjelmistot

• Liikevaihto kasvoi vahvasti ja kannattavuus oli 
negatiivinen

• Liiketoimintayksikön siirtymä 
tuotekehitysvaiheesta kaupallistamiseen 
jatkuu: tuoteportfolion kaikki tärkeimmät osat 
on nyt rakennettu ja kaikki tuotteet tuottavat 
liikevaihtoa

• Tuotetarjonta kattaa nyt olennaisimmat IR:n 
tarvitsemat ohjelmistot sekä niitä tukevat 
palvelut, ratkaisut tuovat 
kustannustehokkuutta ja helppoutta

• Yhtiökokoustuote ollut menestys, asiakkaat 
toivottaneet tervetulleeksi modernin 
vaihtoehdon kokouksen toteutukseen



Numerot ja näkymät



Tuloslaskelma tammi–kesäkuu 2023
• Liikevaihto kasvoi 40 % (13 %) – kasvu ilman yritysostoja noin 14 %

• Ruotsin osuus liikevaihdosta oli 20,3 % (4,1 %)

• Jatkuvan liikevaihdon osuus oli 57 % (53 %) liikevaihdosta

• Jatkuvan liikevaihdon kasvu kiihtyi 50 %:iin (24 %)

• Projektiliikevaihto kasvoi 30 % (3 %)

• Yritysostot, Ruotsin liiketoiminnan kasvu sekä ulkopuolisten palvelujen 
käyttö yhtiökokouspalveluissa kasvattivat kulurakennetta

• Materiaalit ja palvelut -kulut kasvoivat 85 % yritysostojen ja yhtiökokouksien 
tuotantojen kasvun myötä

• Keskimääräinen henkilöstömäärä kasvoi 26 % ja henkilöstökulut kasvoivat 
25 %

• Liiketoiminnan muut kulut kasvoivat 32 % yritysostojen ja Ruotsin 
laajentumisen myötä

• EBITA-liikevoitto 0,9 (0,4) miljoonaa euroa ja EBITA-liikevoiton osuus 
liikevaihdosta oli 9,7 % (6,7 %)

• Yrityskauppojen johdosta tehtävät FAS-kirjanpidon mukaiset 
liikearvopoistot sekä rahoituskuluihin tehtävät osakkuusyrityspoistot 
kasvattivat kuluja 0,5 miljoonaa euroa vertailukauteen nähden

• Konsernin voitto oli -0,1 (0,2) miljoonaa euroa

miljoonaa euroa H1/2023 H1/2022 Muutos

Liikevaihto 9,244 6,584 40 %

Liiketoiminnan muut tuotot 0,001 0,001 11 %

Materiaalit ja palvelut -1,677 -0,905 85 %

Henkilöstökulut -5,107 -4,075 25 %

Liiketoiminnan muut kulut -1,434 -1,083 32 %

Käyttökate 1,026 0,522 97 %

Suunnitelman mukaiset poistot -0,132 -0,084 57 %

EBITA 0,894 0,438 104 %

Konserniliikearvon poistot -0,520 -0,170 205 %

Liikevoitto 0,374 0,268 40 %

Rahoitustuotot ja -kulut -0,173 0,017 -1089 %

Voitto ennen veroja 0,201 0,286 -29 %

Tuloverot -0,219 -0,102 114 %

Tilikauden voitto -0,017 0,183 -109 %

Vähemmistöosuudet -0,043 -0,021 103 %

Konsernin voitto -0,060 0,162 -137 %



Tuloslaskelma huhti-kesäkuu 2023
• Liikevaihto kasvoi 28 % (23 %) – kasvu ilman yritysostoja noin 6 %

• Ruotsin osuus liikevaihdosta 22 % (5 %)

• Jatkuvan liikevaihdon osuus oli 60 % (53 %) liikevaihdosta

• Jatkuvan liikevaihdon kasvu kiihtyi 45 %:iin (22 %)

• Projektiliikevaihto kasvoi 8 % (25 %)

• Yritysostot sekä Ruotsin liiketoiminnan kasvu kasvattivat 
kulurakennetta

• Materiaalit ja palvelut -kulut kasvoivat 23 %

• Keskimääräinen henkilöstömäärä kasvoi 22 % ja henkilöstökulut 
kasvoivat 22 %

• Liiketoiminnan muut kulut kasvoivat 33 %

• EBITA-liikevoitto 0,3 (0,1) miljoonaa euroa ja EBITA-liikevoiton 
osuus liikevaihdosta oli 5,9 % (3,3 %)

• FAS-kirjanpidon mukaiset liikearvopoistot kasvoivat 0,2 miljoonaa 
euroa yritysostojen johdosta

miljoonaa euroa Q2/2023 Q2/2022 Muutos

Liikevaihto 4,286 3,360 28 %

Liiketoiminnan muut tuotot 0,000 0,000 -100 %

Materiaalit ja palvelut -0,660 -0,536 23 %

Henkilöstökulut -2,555 -2,096 22 %

Liiketoiminnan muut kulut -0,754 -0,569 33 %

Käyttökate 0,317 0,160 98 %

Suunnitelman mukaiset poistot -0,066 -0,050 31 %

EBITA 0,252 0,110 129 %

Konserniliikearvon poistot -0,260 -0,085 205 %

Liikevoitto -0,008 0,025 -133 %



• Yhtiön taseen vastaava – merkittävimmät erät

• Liikearvo 7,0 (0,8) miljoonaa euroa

• Rahat ja pankkisaamiset 4,2 (4,5) miljoonaa euroa

• Sijoitukset 2,6 (2,8) miljoonaa euroa

• Myyntisaamiset 2,3 (1,7) miljoonaa euroa

• Muut erät yhteensä 1,5 (1,4) miljoona euroa

• Yhtiön taseen vastattavaa – merkittävimmät erät

• Oma pääoma 6,9 (6,3) miljoonaa euroa

• Muut pitkäaikaiset velat 2,9 (0,0) miljoonaa euroa

• Lainat rahoituslaitoksilta 2,0 (0,1) miljoonaa euroa

• Lyhytaikainen korottomat velat 4,9 (4,2) miljoonaa euroa

• Muut erät 0,9 (0,6) miljoonaa euroa

Tase 30.6.2023
17,6 miljoonaa euroa 

Taseen 
loppusumma

-31 %
Nettovelkaantumisaste

45 % 
Omavaraisuusaste



• Liiketoiminnan rahavirta oli 1,8 (1,1) miljoonaa euroa. Kehitykseen vaikuttivat

• Liiketoiminnan kannattavuus 1,0 (0,5) miljoonaa euroa

• Käyttöpääoman kehitys 0,9 (1,0) miljoonaa euroa 

• Veromaksujen jaksottuminen kaudelle -0,2 (-0,4) miljoonaa euroa

• Liiketoiminnan rahavirta investointien jälkeen oli 1,6 (0,1) miljoonaa euroa. 
Kehitykseen vaikuttivat

• Liiketoiminnan rahavirta 1,8 (1,1) miljoona euroa

• Investoinnit liiketoimintaan -0,1 (-1,0) miljoonaa euroa

• Yhtiön rahavarojen kasvu katsauskaudella oli 0,5 (-2,5) miljoonaa euroa. 
Kehitykseen vaikuttivat

• Liiketoiminnan rahavirta investointien jälkeen 1,6 (0,1) miljoonaa euroa

• Osakesäästöohjelman anti 0,5 miljoonaa euroa

• Tilikaudesta 2022 maksetut osingot -1,4 (-1,3) miljoonaa euroa

Rahavirta tammi-kesäkuu 2023
-0,1 (-1,0) 
miljoonaa euroa 

Investointien 
rahavirta

4,2 (4,5)  
miljoonaa euroa

Rahavarat 
katsauskauden 

lopussa

-1,0 (-2,6) 
miljoonaa euroa 

Rahoituksen 
rahavirta



Näkymät 

Ohjeistus tilikaudelle 2023 (ennallaan)

• Liikevaihto ylittää 17,0 MEUR

• Suhteellinen kannattavuus EBITA-prosentilla mitattuna paranee 
edellisestä vuodesta (9,4 %)

Näkymien taustat (päivitetty)

• Yhtiön päätuotealueiden kohdemarkkinoiden ei odoteta kasvavan 
vuonna 2023 (kommenttia päivitetty)

• Pörssien listautumisaktiviteetti säilyy vähäisenä

• Kansainvälisen liikevaihdon arvioidaan kasvavan vahvasti 
Streamfabriken ja Financial Hearings -yrityskauppojen johdosta

• Kansainvälisen liiketoiminnan ylösajo sekä 
tuotekehityspanostukset nostavat kustannustasoa
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Uusi strategia 
2023-2027



Inderesin evoluutio

2015 - 2019
Analyysiliiketoiminnan ja
Inderes-alustan ylösajo

2019 - 2021
Tuoteportfolion laajennus
kattamaan IR-tapahtumat

yhtiökokoukset ja IR-
ohjelmistot

2022 -
Kasvu Pohjoismaissa

1,8 2,3
3,2

5,0

8,7

11,8
13,5

> 17,0

2016 2017 2018 2019 2020 2021 2022 2023
(guidance)

Revenue

CAGR
>35%

Liikevaihto

(Ohjeistus)



Strategiavalinnat: neljä päätuotetta, jotka kattavat 
pörssiyhtiön sijoittajaviestinnän keskeisimmät elementit.

Osakeanalyysi
> 140 asiakasta

IR-tapahtumat
> 300 asiakasta

Yhtiökokous
> 100 asiakasta

Vahva asiantuntija-

osaaminen

Omat teknologia-

alustat

Sijoittajayhteisö

1

2

3

Tuotteissa yhdistyvät:

IR-ohjelmistot
> 40 asiakasta



Strategiavalinnat:
Kolme päämarkkinaa

• Tärkein kasvumarkkina 
strategiakaudella

• Kasvu nykyisessä asiakaskunnassa 
laajentuneella tarjoomalla

• Listautumismarkkinan aktiivinen 
kehittäminen

• Toiminta strategisen 
kumppanin HC Andersen 
Capitalin kautta



Uuden strategian kohdemarkkinat
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~20 MEUR kohdemarkkina >120 MEUR kohdemarkkina

Inderesin osuus kaikista
listayhtiöistä

Inderesin osuus kaikista
listayhtiöistä

Analyysi Tapahtumat AGM IR-ohjelmistot Analyysi Tapahtumat AGM IR-ohjelmistot



• Inderesin heikko tunnettuus Suomen 

ulkopuolisilla markkinoilla

• Tuotetarjooman ja myyntimallien 

rakentaminen Ruotsissa

• Kansainvälisen organisaatiokulttuurin 

kehittäminen

• Sijoittajayhteisön rakentaminen 

Suomen ulkopuolisilla markkinoilla

Tunnistetut esteet 
strategian tiellä 

Strategian kärkiteemat 
esteiden ylittämiseksi

Tuotteistus ja myynti

Ruotsi

Kansainvälinen Inderes

1

2

3

Teemojen 

pohjalta 

käynnistetään 

syksyllä 

toimeenpano



Tavoitteet

Pitkän aikavälin taloudelliset tavoitteet

• Taloudellinen tavoite: ylläpitää 30–50 liikevaihdon 
kasvuprosentin ja kannattavuuden (EBITA-%) 
yhteissummaa vuosittain.

• Voitonjako: Vuosittain kasvava absoluuttinen voitonjako, 
mikä sisältää osingonjaon ja omien osakkeiden ostot.

Ikuisuustavoitteet

• Olemme mieluummin pieni ja erinomainen kuin suuri ja 
keskinkertainen yritys

• Emme jousta arvoistamme

• Autamme henkilöstöämme kasvamaan ammattilaisina ja 
yksilöinä

2018 2019 2020 2021 2022
5 vuoden 
keskiarvo

Liikevaihdon
kasvu %

40 % 56 % 76 % 36 % 14 % 44 %

EBITA % 19 % 18 % 20 % 20 % 9 % 17 %

Yhteensä 59 % 74 % 96 % 55 % 24 % 62 %



Mikael Rautanen
Toimitusjohtaja
+358 50 346 0321
mikael.rautanen@inderes.fi

Teemu Pynnönen
Sijoittajasuhteet
+358 504911359
teemu.pynnonen@inderes.fi

Mikko Wartiovaara
Talousjohtaja
+358 50 577 4092
mikko.wartiovaara@inderes.fi

Inderes Oyj
Itämerentori 2
00180 Helsinki
+358 10 219 4690

Tieto on sijoittajan perusoikeus.

inderes.fi

Tänään on hyvä päivä 
aloittaa sijoittaminen
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