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Inderesin evoluutio

2015 - 2019
Analyysiliiketoiminnan ja 
Inderes-alustan ylösajo

2019 - 2021
Tuoteportfolion laajennus 
kattamaan IR-tapahtumat, 

yhtiökokoukset ja IR-
ohjelmistot

2022 -
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Ydinajatus

Demokratisoimme
sijoittajatiedon
yhdistämällä sijoittajat 
ja pörssiyhtiöt.
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(-5 %)
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Trendi

Sijoittajat vaativat
läpinäkyvyyttä.



Strategiavalinnat: neljä päätuotetta, jotka kattavat 
pörssiyhtiön sijoittajaviestinnän keskeisimmät elementit.

Osakeanalyysi
> 140 asiakasta

IR-tapahtumat
> 300 asiakasta

Yhtiökokous
> 100 asiakasta

Vahva asiantuntija-

osaaminen

Omat teknologia-

alustat

Sijoittajayhteisö
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Tuotteissa yhdistyvät:

IR-ohjelmistot
> 40 asiakasta



Strategiavalinnat:
Kolme päämarkkinaa kaudella 
2023-2027

• Tärkein kasvumarkkina 
strategiakaudella

• Kasvu nykyisessä asiakaskunnassa 
laajentuneella tarjoomalla

• Listautumismarkkinan aktiivinen 
kehittäminen

• Toiminta strategisen 
kumppanin HC Andersen 
Capitalin kautta



Strategian kohdemarkkinat
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• Inderesin heikko tunnettuus Suomen 

ulkopuolisilla markkinoilla

• Tuotetarjooman ja myyntimallien 

rakentaminen Ruotsissa

• Kansainvälisen organisaatiokulttuurin 

kehittäminen

• Sijoittajayhteisön rakentaminen 

Suomen ulkopuolisilla markkinoilla

Tunnistetut esteet 
strategian tiellä 

Strategian kärkiteemat 
esteiden ylittämiseksi

Tuotteistus ja myynti

Ruotsi

Kansainvälinen Inderes
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Toimeenpano 

käynnistetty 

kesän jälkeen



Markkinatilanne ei ole 
helppo

Tammi-kesäkuu 2023

• Liikevaihto +40 % (+14 % ilman yritysostoja) 

• EBITA +104 % ja EBITA-% 10 %

• Pörssin ovi käy väärään suuntaan

• Useilla pörssiyhtiöillä haastavat ajat

• Osa tapahtumista palaa virtuaalista fyysiseen

• Kohdemarkkinat eivät kasva 2023
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Tavoitteet

Pitkän aikavälin taloudelliset tavoitteet

• Taloudellinen tavoite: ylläpitää 30–50 liikevaihdon 
kasvuprosentin ja kannattavuuden (EBITA-%) 
yhteissummaa vuosittain.

• Voitonjako: Vuosittain kasvava absoluuttinen voitonjako, 
mikä sisältää osingonjaon ja omien osakkeiden ostot.

Ikuisuustavoitteet

• Olemme mieluummin pieni ja erinomainen kuin suuri ja 
keskinkertainen yritys

• Emme jousta arvoistamme

• Autamme henkilöstöämme kasvamaan ammattilaisina ja 
yksilöinä

2018 2019 2020 2021 2022
5 vuoden 
keskiarvo

Liikevaihdon
kasvu %

40 % 56 % 76 % 36 % 14 % 44 %

EBITA % 19 % 18 % 20 % 20 % 9 % 17 %

Yhteensä 59 % 74 % 96 % 55 % 24 % 62 %



Mikael Rautanen
Toimitusjohtaja
+358 50 346 0321
mikael.rautanen@inderes.fi

Teemu Pynnönen
Sijoittajasuhteet
+358 504911359
teemu.pynnonen@inderes.fi

Mikko Wartiovaara
Talousjohtaja
+358 50 577 4092
mikko.wartiovaara@inderes.fi

Inderes Oyj
Itämerentori 2
00180 Helsinki
+358 10 219 4690

Tieto on sijoittajan perusoikeus.

inderes.fi

Tänään on hyvä päivä 
aloittaa sijoittaminen
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